
【事業モデル（対象先のイメージと成長ステップ例）】

地域中核企業育成支援事業（事業構想図）~地域経済に波及効果をもたらす、強く多様な県内産業のモデルを創出します～

Ⅰ.取組み~地域の稼ぐ力の向上へつなぐ具体策~

①事業計画の作成（目標の共有）…付加価値向上戦略
②各種個別支援の実施＆他機関・企業との連携
③地域内への経済効果波及促進

Ⅱ.効果
①地域中核企業育成による経済効果＆地元への波及
②強く多様な県内産業の創出

部品メーカー
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【地域中核企業育成支援事業の対象先】
地域の中核企業への成長を志向する先

公的支援に
よるバックアップ

国認定
地域未来牽引企業等

将来の候補先へアプローチ

（5年目）
地域の中核企業へ

（4年目）
付加価値の高い工程である
自社商品の開発・設計・技術獲得

（3年目）
部門を担う人材、設備、
協力体制等の整備

（2年目）
投資を行える企業体力、体質への転換

（初年度）
発注獲得のため他社からの信用獲得
（一定程度の売上規模・利益の確保）

時間

充実度

・強み確立
(コア技術)

・経営戦略
・リスク対策
・企業PR
・売上確保＆増加
・設備投資
・雇用
・補助金等の情報
・販路拡大
・ネットワーク
・人材育成
・交渉力
・一貫生産体制
・その他必要な支援策

【成長段階に応じた支援】

イメージする
対象先

・企業登録を未了の県内中小企業へ
広くマッチングの機会を提供

・地域中核企業との接点構築による経済効果
・普及セミナーにて啓発実施
・県内支援機関の利用促進

【候補先へアプローチ】

☆県内企業(製造業)の
ボトムアップを図ります

成長
支援


