
事業実施の目的

事業フロー

・商品発掘の「場」の提供
・商品開発、改良及び販路拡大の「場」の提供
・継続して売れる商品、魅力ある商品づくりを支援する仕組みづくり

・商談会がバイヤーだけでなく、セラー同士のマッチングの場としても活用でき、各種受賞商品、
認定商品等がバイヤーの目に触れることで販路拡大のきっかけになる

・バイヤーズミーティングによる商品評価を行うことで商品改良のアドバイスが得られ、そのアイデ
アを基に的確な商品のブラッシュアップが可能になる

・地域資源等を活用した売れる商品・魅力ある商品が継続して市場に出回る仕組みをつくることに
よって県内既存事業者の成長、新規参入事業者の増加も期待できる

・優れた地域産品が県内各地に広がることにより、インバウンドを含めた観光客の増加が期待できる
・岡山県庁や県内支援機関等で組織する「首都圏販路開拓プラットフォーム」を活用し、首都圏等の

市場へ提案できる商品の発掘やブラッシュアップがスムーズに実施できる

実施効果

岡山発！晴れの国地域産品販路開拓支援事業

※バイヤーズミーティングとは
首都圏の目利きバイヤーによる岡山県内産品の評価の場として行う会議のこと
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